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CAS AG, HANSEFLOW UND SYNERGY CONSULTANTS BÜNDELN  

SALESFORCE-KOMPETENZ 

Hamburg, 29. Oktober 2018 – Die Partnerschaft der drei auf CRM-Lösungen fokussier-

ten Beratungsunternehmen agiert als sales4consulting und stellt agile Lösungen und 

kompetente Dienstleistungen auf Basis von Salesforce.com bereit. 

Die CAS AG, Hamburg, hanseflow Unternehmergesellschaft, Hamburg, und Synergy Con-

sultants CRM + Prozesse GmbH, Kelkheim/Frankfurt, bündeln Branchen- und Prozess-

Know-how, xRM-Erfahrungen sowie Implementierungskompetenz rund um die Optimie-

rung von Geschäftsprozessen mit Salesforce Lösungen: sales4consulting umfasst ein ge-

meinsames Dienstleistungsangebot von der Beratung und Entwicklung individueller Sa-

lesforce-Lösungen über die Integration in komplexe Systemlandschaften bis zur Migra-

tion auf Basis von über 250 Jahren CRM-Erfahrungen der 25 auf CRM spezialisierten 

Consultants. Durch die hohe Branchenkompetenz und die Erfahrung mit einer Vielzahl 

von CRM-Systemen können Kundenprojekt professionell umgesetzt werden. 

Die Experten der sales4consulting bieten neben der digitalen Transformation von Ser-

vice- und Vertriebsprozessen auch die Prozessoptimierung über Systemgrenzen hinweg 

als ganzheitliches Leistungs- und Lösungsportfolio. Gemeinsam werden vollumfängliche 

Salesforce-Lösungen bereitgestellt, die auf eine langfristige Kundenbindung abzielen 

und damit die Erreichung von nachhaltigen Unternehmenszielen ermöglichen. 

„Geplant ist das Portfolio der drei Partner in diesem Bereich zu bündeln, um durchgän-

gige Lösungen für die spezifischen Bedürfnisse unserer Kunden anzubieten“, betont Dirk 

Blum Mitglied des Vorstandes der CAS AG. „Wir freuen uns gemeinsam mit hanseflow 

und Synergy Consultants ein enormes Know-how für alle Anforderungen in CRM-Projek-

ten anzubieten, von dem Unternehmen beim Einsatz der Lösungen von Salesforce.com 

profitieren.“ 
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Die CAS AG schafft seit der Gründung 1988 nahtlos integrierte Gesamtlösungen zur Verringerung der Kom-
plexität von Geschäftsprozessen – unabhängig, umfassend und weitsichtig. Wir stehen mit der Kombination 
von Strategie-, Prozess- und technologischer Beratung für innovative, zielorientierte und nachhaltige Lösun-
gen. Mit rund 110 Mitarbeitern an 4 Standorten in Deutschland und fachlichen Schwerpunkten für die Bran-
chen Financial Services, Industry und Retail engagiert sich die CAS AG für den Projekterfolg ihrer Kunden. 
Als kontinuierlicher Partner der SAP SE und seit 2007 IBM Silver Business Partner verbindet die CAS AG 
detaillierte Kenntnisse von Applikationen, Werkzeugen und Technologien mit erprobten Vorgehensmodel-
len und Methoden für komplexe Projektanforderungen. 

Mehr Informationen unter www.c-a-s.de 

 

hanseflow ist die Unternehmensberatung für digitale Transformation von Service- und Vertriebsprozessen. 
Das Unternehmen unterstützt mittelständische Unternehmen im Wandel zum kundenorientierten, digita-
len Unternehmen. hanseflow entwickelt individuelle Salesforce-Lösungen und digitale Geschäftsprozesse. 
Die Mission ist es, Salesforce und Prozesse für erfolgreiche Kundenbeziehungen zusammenzubringen. 

Mehr Informationen unter www.hanseflow.de 

 

SYNERGY CONSULTANTS CRM + Prozesse bringt kundenbezogene Abläufe in Einklang mit effizienten Soft-
warelösungen. 20 Jahre Erfahrung in der Beratung des Auf- und Ausbaus von Kundenbeziehungen und eine 
konsequente Konzentration auf Branchen haben uns zu einem starken und verlässlichen Partner gemacht – 
für Unternehmen und Institutionen aus dem Mittelstand bis hin zum multinationalen Konzern. Unser Leis-
tungsangebot umfasst die Optimierung von Geschäftsprozessen und die Erstellung von Fachkonzepten. Wir 
begleiten in der Softwareauswahl und implementieren Customer Relationship Management (CRM) Lösun-
gen sowie Informations-/Planungssysteme. "CRM is business - not software" Mit diesem Leitbild haben wir 
in zahlreichen Projekten nachhaltig zum Erfolg unserer Kunden beigetragen. 
 

Mehr Informationen unter www.synergyconsultants.de 
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